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España, el ABCD de los buenos viajes: 
ancha, bonita, cercana y diversa

España es un tapiz tejido con hilos de histo-
ria, leyendas y diversidad. Desde el desierto 
de Almería, donde uno puede sentirse en 
una película del Oeste, hasta los bosques 
húmedos del norte, hogar de meigas, tras-
gus y basajaun. Y mientras muchos ya se 
preparan para el puente de Todos los San-
tos, otros prefieren sumergirse en la celebra-
ción de Halloween.

“Trasgus” contra seguros, ¿quién gana?

En un bosque particularmente espeso, los 
«manolos», cuatro amigos inseparables, se 
encontraron perdidos. El día estaba oscuro, 
y entre los árboles, una figura pequeña con 
un distintivo gorro rojo picudo se movía con 
rapidez. Era un trasgu, y parecía tener un 
plan en mente. Justo al doblar una curva, los 
«manolos» descubrieron una trampa: la ca-
rretera estaba cubierta de afiladas piedras. 
Su furgoneta derrapó, y en un instante, se 
estrellaron contra un imponente árbol.

Es en momentos inesperados como este, 
donde la mitología se entrelaza con la rea-
lidad, que recordamos la importancia de 
estar preparados. Afortunadamente, entre 
el desconcierto y la adrenalina, uno de los 

«manolos» recordó su seguro. Su móvil tenía 
cobertura y rápidamente llamó a la Asisten-
cia en Carretera. Su previsión les garantizó 
ayuda en el lugar del accidente, remolque, 
rescate y asistencia para continuar su viaje.

¿Las “sorgiñas” rompieron las lunas?

Por otra parte, las sorgiñas, a menudo ma-
linterpretadas como malévolas, en realidad 
eran comadronas y curanderas. Aunque al-
gunos aún creen en sus travesuras, Cristina 
supo que no fueron ellas las que rompieron 
las lunas de su coche, sino dos traviesos 
gamberros. Afortunadamente, su seguro de 
coche cubrió el daño y, en la correduría, le 
confirmamos todas las garantías de su pó-
liza.

Así como las leyendas han protegido y en-
señado a generaciones, un buen seguro 
puede protegerte a ti y a los tuyos en tus 
aventuras diarias. Por eso, Cristina, cuando 
pienses en tu próximo viaje, recuerda que, 
con un buen seguro de coche y asistencia 
en viaje, tus desplazamientos siempre esta-
rán bien cubiertos. Y ahora, colorín colora-
do, este viaje ha terminado.

El bello manto morado más caro 
del mundo
Para lograr 1 kilo puro, que cuesta 10.000 
€, se necesitan 250.000 flores. Lo llaman 
“oro rojo” y es muy apreciado por el aroma 
y sabor que aporta en el risotto milanés, el 
curry de Cachemira y, por supuesto, en la 
paella valenciana, en el “tojunto” de Ciudad 
Real o las ricas patatas a la importancia. 
También se ha usado como fragancia, tinta 
e, incluso, como fármaco y afrodisíaco. 

Por cierto, el azafrán sufre tantas falsifica-
ciones como la ropa de lujo. ¿Sabes cómo 
reconocer el auténtico? La hebra está des-
hilachada en un extremo. Huélela y ponla en 
la lengua. Su gusto es dulce y amargo a la 
vez. El falso conserva poco aroma y sabor.

En nuestro país lo introdujeron los árabes. 
Tenemos el mejor azafrán del mundo y so-
mos el segundo país productor en todo el 
mundo. De ahí la necesidad de asegurarlo. 

Este año las subvenciones agrarias han 
alcanzado los 317,7 millones de euros. Un 
buen seguro evita pérdidas por imprevistos 
del clima que podrían arruinar tu explota-
ción. Garantiza la recuperación de tus in-
versiones y preserva tu negocio agrario. Si 
tienes dudas sobre cómo contratarlo, con-
súltanos: siempre de tu lado.
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Más vale prevenir que lamentar

Imagina que tu tienda sufre un incendio 
debido a un corto circuito y tienes cerrar 
por un mes. Aunque los daños físicos 
se reparen, la gran pregunta es: ¿quién 
compensará los ingresos perdidos y los 
gastos fijos durante ese tiempo?

Eso es precisamente lo que le sucedió 
a nuestro cliente con una tienda de chu-
cherías y se enfrentó la difícil situación 
de no tener ingresos durante un mes, 
además de tener que cubrir gastos fijos 
como el salario de su empleado y el al-
quiler.

La solución está en el seguro de Daños 
con Pérdida de Beneficios. Este tipo de 
seguro puede indemnizarte por los días 
que tu negocio estuvo cerrado, ya sea 
mediante una indemnización diaria pac-
tada o un pago único basado en el be-

neficio del último ejercicio. Pero no solo 
se trata de accidentes internos. Si obras 
en la vía pública impiden el acceso a tu 
negocio, el seguro de Daños Multirries-
go puede compensarte por la pérdida 
de ingresos. Además, te protege contra 
una variedad de eventualidades, como 
incendios, daños eléctricos y robos. 
Además, si eres propietario y pierdes in-
gresos de alquiler debido a un accidente, 
este seguro puede cubrir esos costos.

En resumen, recomendamos encareci-
damente a todos los autónomos, em-
prendedores y empresarios que consi-
deren este tipo de seguro. Protegerse 
contra la Pérdida de Beneficios puede 
ser la clave para garantizar la viabilidad 
y continuidad de tu negocio en tiempos 
difíciles.

¿Puedes tener 2 seguros de 
Decesos?
Sí, puedes.

A veces un hijo contrata con otra 
compañía un seguro de Decesos 
sin saber que su padre lo ha inclui-
do en la suya. Si fallece, una de las 
compañías gestionará y asumirá los 
gastos del entierro mientras que la 
otra abonará el total de dinero pac-
tado en la póliza.

Si estando vivos, te percatas de que 
tienes dos seguros de decesos en 
una misma compañía, tienes de-
recho a reclamar el abono de los 
importes satisfechos de una de las 
dos pólizas. 

“No podemos avanzar todos si la 
mitad se queda atrás”
La esencia de los seguros radica en la coope-
ración. Los seguros operan bajo el principio de 
solidaridad, donde todos los asegurados con-
tribuyen, a través de primas, a un fondo co-
mún. Este fondo garantiza que, si un miembro 
sufre un siniestro, pueda recibir una indemniza-
ción gracias a la aportación colectiva.

Este concepto no es reciente. En el siglo XVI, 
en los Alpes, los agricultores formaron socie-
dades de ayuda mutua para respaldarse en 
caso de que un niño enfermara o una vaca se 
perdiera. Sin embargo, mucho antes de ello, en 
la antigua Babilonia, encontramos menciones 
del «préstamo a la gruesa ventura» en el Có-
digo de Hammurabi, precursor de los seguros 
marítimos. Los mercaderes chinos, conscien-
tes de los riesgos, distribuían sus bienes entre 
varios barcos para minimizar pérdidas. Si un 
barco naufragaba, la pérdida se dispersaba 
entre muchos, evitando la ruina total de un solo 
comerciante.

Avanzando en la historia, durante los siglos XVII 
y XVIII, los gobiernos buscaban financiamiento 
para sus guerras a través de cuotas ciudada-
nas. A cambio, garantizaban una renta anual a 
los contribuyentes hasta su fallecimiento. Hoy 
en día, esta idea persiste con las aseguradoras 
modernas. Por una prima, ofrecen coberturas 
en situaciones variadas como desempleo, en-
fermedades inesperadas, discapacidad, vejez 
e incluso muerte.

En resumen, el propósito central de los segu-
ros ha sido, y sigue siendo, ofrecer soluciones 
y respaldo ante adversidades, evidenciando el 
poder de la cooperación y solidaridad.

Por qué necesitas YA la Pérdida de 
Beneficios o Lucro Cesante en tu negocio
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Te enviamos este Boletín Informativo en calidad de cliente de DRS BROKERS BENIDORM S.L., 
con la finalidad de informarte sobre distintos aspectos relacionados con el sector de los seguros.

Si no quieres recibir en lo sucesivo el Boletín, rogamos envíes un correo electrónico con la palabra "Baja" a la siguiente dirección electrónica: 
comercial@drseguros.es
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